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Kapitel 7 (7.1 - 7.4) Geldanlage in Anleihen Lernfeld 8

WpHG, Grundlagen Anleihen, Zero-Bonds, Floater, Stlickzinsen,
Rendite, Bundeswertpapiere

Fall 1: Anlageberatung gem. WpHG (Wertpapierhandelsgesetz)

Situation

Sie arbeiten in der Kundenberatung der Finanzbank AG in MUnster. Ihr Kunde Felix Frohlich hat vor einem Jahr
15.000,00 EUR im Lotto gewonnen und hat das Geld zundchst auf seinem Sparkonto und als Festgeld angelegt,
da er urspringlich plante, ein Motorrad zu kaufen. Nun hat er es sich jedoch anders Uberlegt und mochte das
Geld langfristig anlegen. Er interessiert sich fir die Geldanlage in borsenfahige Wertpapiere. Aus diesem Grund
hat er mit Ihnen einen Beratungstermin vereinbart.

Aufgabe 1
Welche finf Informationen gem. WpHG erfragen Sie von Herrn Felix Frohlich vor der Anlageberatung?

Aufgabe 2
Felix Frohlich ist zunachst nicht bereit, Ihnen die gewiinschten Informationen zu geben. Welche Konsequenzen
ergeben sich hieraus fir den weiteren Verlauf des Gesprachs?

Aufgabe 3
Zeigen Sie Herrn Frohlich auf, warum Sie diese Informationen aus Aufgabe 1 von ihm erfragen.




Aufgabe 4

Sie konnten Herrn Frohlich doch noch davon Gberzeugen, Ihnen die gewlinschten Informationen zu geben. Aber
auch Sie sind verpflichtet, lhren Kunden wéhrend des Beratungsgesprachs Uber einige Aspekte in Kenntnis zu
setzen.

Nennen Sie drei Informationen, die Sie Inrem Kunden gem. WpHG im Beratungsgesprach geben werden.

Fall 2: Anleihen

Situation

Sie haben nun alle wesentlichen Informationen im Beratungsgesprach von Felix Fréhlich erhalten und empfeh-
len dem Kunden basierend auf der Geeignetheitsprifung den Kauf der Unternehmensanleihe Automobil AG
2024/34 zum aktuellen Kurs von 102 %. Die Nominalverzinsung betragt 2,40 % p. a. und der jahrliche Zinstermin
ist der 1. Juli. Rating der Automobil AG: BBB

Aufgabe 1
Sie informieren |hren Kunden zunachst grundsatzlich Gber Anleihen.

Aufgabe 1.1
Welche Art von Kapital beschafft sich die Automobil AG mit der Emission dieses Wertpapiers?

Aufgabe 1.2
Welche Rechte erwirbt der Anleger Felix mit dem Kauf der Unternehmensanleihe?

Aufgabe 1.3

Nennen Sie einen Vorteil und einen Nachteil, den die Emission der Anleihe fir den Emittenten hat.




Aufgabe 2

Felix hat gehort, dass der Kauf von Wertpapieren mit einigen grundsatzlichen Risiken verbunden ist.

Aufgabe 2.1

Erldutern Sie das Inflationsrisiko, welches der Anleger beim Kauf von Wertpapieren eingeht.

Aufgabe 2.2

Erlautern Sie das Liquiditatsrisiko, welcher der Anleger beim Kauf von Wertpapieren eingeht.

Aufgabe 3

Felix interessiert sich nun insbesondere fiir die von Ihnen empfohlene Unternehmensanleihe der Automobil
AG. Nennen und erldutern Sie zwei Risiken, die mit dem Erwerb dieses Wertpapiers verbunden sind.

Aufgabe 4
Felix erteilt Ihnen am Freitag, den 18. Oktober 2025 den Kaufauftrag fiir nominal 4.000,00 EUR dieser
Unternehmensanleihe. Die Kauforder wird noch am selben Tag an der Borse ausgefihrt.

Aufgabe 4.1

Flr wie viele Tage zahlt Felix Stiickzinsen?



Kapitel 7 (7.1 - 7.4) Geldanlage in Anleihen Lernfeld 8

LOSUNGEN mit ERLAUTERUNGEN

Hinweis: Einige Losungen sind sehr ausfiihrlich dargestellt. Sie Gbersteigen den in der IHK-Prifung geforderten Umfang
und sollen Ihnen helfen, Zusammenhéange zu verstehen.

Die fettgedruckten Stichworte sollen Ihnen eine Orientierung fiir lhre selbst formulierte Antwort geben.

Fall 1: Anlageberatung gem. WpHG
(1) | Folgende Informationen muss der Berater vom Kunden vor der Beratung einholen:

P bisherige Kenntnisse und Erfahrungen in Wertpapiergeschéaften
(In welchen Anlageformen verfiigt der Kunde Gber Wissen und welche Anlageformen wurden in der
Vergangenheit bereits getatigt? Welchen Beruf bt der Kunde aus?)

P finanzielle Verhiltnisse
(Vermogensverhaltnisse, Einkommensverhaltnisse und Verlusttragfahigkeit des Kunden)

P Anlageziele
(Welchen Anlagezweck mit welcher Anlagedauer verfolgt der Kunde?)

» Risikobereitschaft / Risikotoleranz
(Wie hoch ist die Risikobereitschaft des Kunden?)

» Nachhaltigkeitspraferenz
(Hat der Kunde Interesse an einer nachhaltigen Geldanlage?)

Zusatzinfo:  Das Kreditinstitut muss den Kunden anlegergerecht und objektgerecht beraten. Eine anleger-
gerechte Beratung setzt voraus, dass das Kreditinstitut hinreichende Kenntnisse tiber den Kun-
den hat und diese auch bei der Anlageberatung bericksichtigt. Die Erkundigungspflicht erfillt
das Kreditinstitut mit standardisierten Beratungsbogen (§ 16 FinVermV).

(7.1/2)

(2) | » Die Angaben des Kunden erfolgen freiwillig.

P Allerdings darf der Berater keine Anlageempfehlung in Wertpapieren abgeben, wenn der Kunde die ge-
forderten Angaben verweigert, da keine Geeignetheits- und Angemessenheitspriifung durchgefihrt wer-
den kann.

P Wenn Felix die geforderten Angaben nicht macht, kann er lediglich Execution-Only-Auftrage erteilen.

Zusatzinfo: Execution-Only-Auftrag: Das Kl benétigt keine Infos des Kunden. Der Kunde erteilt eine Or-

der in Eigeninitiative, welche vom Kl ausgefiihrt wird. — Keine Priifungspflicht, aber Informa-
tionspflicht, dass das Kl die Order nur zur Ausfihrung annimmt.

(7.1/2+3)

(3) | » Der Berater fihrt auf Grundlage der erfragten Informationen die Geeignetheitserklarung durch.

P Zweck der Geeignetheitserkldrung ist die Dokumentation der Kundenangaben (siehe hierzu Aufgabe 1)

und der daraus resultierenden Anlageempfehlung des Beraters vor Vertragsabschluss ...

— ..., damit der Kunde eine fundierte, fir ihn geeignete Anlageentscheidung treffen kann.

— ..., damit die Griinde des Beraters fiir die Empfehlung des WP nachvollzogen werden kénnen.
— ..., um nach Vertragsabschluss Unstimmigkeiten zwischen Kunde und Berater zu vermeiden.
— ..., damit der Berater im Folgetermin an die vorangegangene Beratung anknipfen kann.

(7.1/3+4)

(4) | » Der Berater muss den Kunden vorab informieren, ob es sich um (k)eine unabhéngige Honorar-Anlagebera-
tung handelt, fir die der Kunde (k)eine Verglitung zahlen muss.

P Der Berater muss den Kunden tber alle Kosten der angebotenen Finanzinstrumente informieren. Der Kunde
erhalt vor Vertragsunterzeichnung eine Kostenaufstellung in Schriftform. Die Kosten missen in % des Anla-
gebetrags und in EUR-Betragen angegeben werden. Auch Gber Kosten beim spateren Verkauf ist zu infor-
mieren (ex-ante-Kostentransparenz).

P Der Berater muss den Kunden Uber Vertriebsvergiitungen und Zuwendungen bzw. Kick-back-Zahlungen
informieren, die von Dritten (z. B. von Investmentgesellschaften) gezahlt werden.

P Der Berater muss dem Kunden rechtzeitig und in verstandlicher Form Informationen zur Verfigung stel-
len, die angemessen sind. Hierzu zdhlen u. a. WAI (wesentliche Anlegerinformationen) und PIB (Produktin-




formationsblatter). Ziel ist, dass der Kunde die Art und die Risiken der Finanzinstrumente (Liquiditat, Si-
cherheit und Rentabilitdt) verstehen und auf dieser Grundlage eine fundierte Anlageentscheidung treffen
kann.

(7.1/2+4+6)

Fall 2: Anleihen
(1.1) | » Fremdkapital
(7.3/1)
(1.2) | » Der Anleger einer Anleihe hat Anspruch auf Zinszahlung zum jeweiligen Zinstermin gemaR der Anleihebe-
dingungen.

P Der Anleger hat Anspruch auf Riickzahlung des Nennwerts bei Filligkeit der Anleihe gemaR der Anleihe-
bedingungen.
(7.3/1)

(1.3)

P Vorteil fur den Emittenten:
Keine Teilhaberrechte, d. h. Glaubiger (Anleger) erhalten keine Mitsprache- / Mitwirkungsrechte und ha-
ben damit keinen Einfluss auf die Unternehmenspolitik.

P Nachteil fir den Emittenten:
Kapital steht nur befristet zur Verfigung. Zins- und Tilgungszahlungen sind auch in wirtschaftlich ungiinsti-
gen Zeiten (wie z. B. in Verlustjahren) zu leisten.

(7.3/2)




